
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Seit über 120 Jahren entwickeln und produzieren wir anspruchsvolle High-Tech-Produkte „Made in Germany“. 
Heute gehört Hager & Meisinger zu den weltweit führenden Unternehmen im Bereich der Medizintechnik. 
Unsere Präzisionsinstrumente vertreiben wir in mehr als 100 Ländern der Welt. Zu unseren wichtigsten 
Geschäftsfeldern gehören dabei die Bereiche Dental, Implantologie, Bone Management®, Chirurgie und 
Juwelier. Unterstützt wird der Vertrieb durch eine Tochtergesellschaft in den USA. Als expandierendes 
Unternehmen mit Hauptsitz in Neuss suchen wir zum nächstmöglichen Termin einen 
 

International Sales Manager (w/m) 
Naher und Mittlerer Osten 

 
Ihre Ziele und Aufgaben: 
 

• Betreuung der Stammkunden/ Händler 
• Akquisition neuer Vertriebspartner sowie Ausbau bestehender Marktanteile 
• Produktberatung, (End-) Kundenbetreuung, Anwendungsschulungen und Verkäufertrainings  
• Durchführung von Messen, Ausstellungen und Kongressen / Workshops  
• Aktives Angebotsmanagement  
• Neuprodukteinführungen in allen unseren Geschäftsfeldern  
• Unterstütztes analytisches Bewerten von Märkten 
• Erschließen „neuer“ Märkte 
• Mitwirkung bei der Erstellung des Vertriebsbudgets 

 
Ihr Profil: 
 

• Solide Ausbildung und/oder mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb (Export) 
• Technisches Verständnis  
• Branchenkenntnisse im Bereich Dental, Medizintechnik  sind von Vorteil 
• Fließend Deutsch und Englisch, weitere Sprachkenntnisse (Französisch, Arabisch) sind von Vorteil 
• Reisebereitschaft, ausgeprägte Zielstrebigkeit und Überzeugungskraft 
• Gute PC-Kenntnisse (MS Office) 

 
Unser Angebot: 
Wir bieten Ihnen ein anspruchs- und verantwortungsvolles Aufgabengebiet bei einem innovativen, 
expandierenden Unternehmen in einer hochinteressanten Branche. Eine gründliche und umfassende 
Einarbeitung bei leistungsgerechter Bezahlung ist bei uns eine Selbstverständlichkeit. Bei der Kundenbetreuung 
unterstützt Sie unser Vertriebsinnendienst, das Marketing und Eventmanagement hilft Ihnen bei der Umsetzung 
Ihrer Vertriebsaktivitäten. Bei allen Aufgaben werden Sie von der Vertriebsleitung aktiv begleitet. Unsere Kultur 
ist u. a. geprägt durch Teamfähigkeit, Begeisterung, Zielstrebigkeit und Verantwortung. 
 

Bewerbung: 
Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wenn das die 
Chance ist, auf die Sie gewartet haben und Sie mit 
uns gemeinsam an der Realisierung unserer 
ehrgeizigen Ziele arbeiten wollen, dann freuen wir 
uns auf Ihre aussagekräftigen 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer 
Entgeltvorstellung.  
 
 
 
 

 


